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Start in die Maklerschaft
sicher und erfolgreich
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Zur Person

▪ Fachanwalt für Versicherungsrecht

▪ Geschäftsführender Vorstand

▪ Sachverständiger im Deutschen Bundestag

▪ Bundesfachkommission

      Arbeitsmarkt und Alterssicherung

▪ Beirat DIN-Normenausschuss Finanzen
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Die Kanzlei

Fachanwälte, spezialisiert auf:

▪ Versicherungsrecht 

▪ Kapitalanlagerecht

▪ Vertriebs- und Vermittlerrecht

▪ Wettbewerbsrecht

▪ Datenschutz

➢ Facebook / LinkedIn

Fördermitglied im:
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Vorteile Makler

➢ mit Poolanbindung faktisch alle Versicherungen und Sparten

➢ keine Vertriebsvorgaben 

➢ kein Interessenkonflikt

➢ objektive Beratung

➢ Verpflichtungen nur gegenüber Kunden

➢ In der Regel höheres Einkommen durch höhere Courtagen

➢ eigener Bestand

➢ werthaltiges Unternehmen

Foto: Adobe Stock
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Weitere wichtige Unterschiede 
Makler - Handelsvertreter

Handelsvertreter Makler
(mit oder ohne Poolanbindung)

Wettbewerbsverbot Ja Nein

Tätigkeits-/Bemühenspflicht Ja Nein

Weisungsgebundenheit Grundsätzlich ja Nein

Freie Zeiteinteilung Größtenteils Voll
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Geschäftskonzept

➢ Gründer (Stärken, Schwächen, Qualifikation)

➢ Geschäftsidee (USP, Firmenname)

➢ Zielgruppe (Wunschkunden, Kundennutzen)

➢ Markt und Wettbewerb (Markt- und Konkurrenzanalyse) 

➢ Preis / Strategie (Provision, zusätzliche Servicevereinbarung, Beratungshonorar) 

➢ Marketing und Vertrieb (Kundenaquise, Kundenbindung, Marketingkanäle)

➢ Kosten, Ressourcen
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Formalitäten

1. IHK

2. VSH

3. Poolanbindung

4. Maklervertrag/ 

Erstinformation
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VSH 
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VSH-Checkliste

Erläuterungen und Musterformulierungen auf:

www.afw-verband.de

http://www.afw-verband.de/
http://www.afw-verband.de/
http://www.afw-verband.de/
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Firmierung 
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Firmierung GmbH vers. Einzelunternehmer

Kriterium GmbH Einzelunternehmen

Haftung Beschränkt auf das Gesellschaftsvermögen Unbeschränkte persönliche Haftung

Startkapital Mindestens 25.000 € Stammkapital Kein Mindestkapital erforderlich

Gründungskosten Notarkosten, Handelsregistereintrag, ca. 1.000 - 2.500 € Geringe Kosten, Gewerbeanmeldung ca. 50 - 100 €

Steuern Körperschaftsteuer (15 %), Gewerbesteuer, evtl. Thesaurierungsvorteile
Einkommensteuer (bis zu 45 %), Gewerbesteuer (abhängig von 
Region)

Sozialversicherung Geschäftsführer kann sich selbst versichern (freiwillig gesetzlich oder privat) Pflicht zur Kranken-, Pflege- und Rentenversicherung

Gewinnausschüttung Dividende unterliegt Kapitalertragsteuer (25 %) Einkünfte direkt als Einkommen versteuert

Buchhaltung Doppelte Buchführung, Bilanzierungspflicht
Einfache Buchführung (bis 600.000 € Umsatz oder 60.000 € 
Gewinn)

Kreditwürdigkeit Höher durch Kapitalbindung und Rechtsform Geringere Bonität, persönliche Haftung notwendig

Flexibilität Aufwendige Änderungen (z. B. Gesellschafterwechsel) Schnell anpassbar, da alleiniger Entscheider

Verkauf/Nachfolge Leichter übertragbar durch Anteile Schwieriger, da an Person gebunden

Prestige Höheres Ansehen bei Geschäftspartnern Wirkt kleiner, weniger Vertrauen bei größeren Kunden

Pflichtmitgliedschaften IHK-Pflichtmitgliedschaft, GmbH-Registereintrag IHK-Mitgliedschaft, aber weniger Formalitäten
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Firmierung GmbH vers. Einzelunternehmer

Wann lohnt sich eine GmbH?

 Wenn du persönliche Haftung vermeiden willst

 Wenn du ein größeres Unternehmen aufbauen 

willst oder Angestellte hast

 Wenn du von Steuervorteilen durch 

Thesaurierung profitieren möchtest

 Wenn du eine stärkere Außenwirkung 

benötigst (z. B. für größere Firmenkunden)

 Wenn du eine bessere Nachfolgeregelung oder 

Verkaufsmöglichkeiten suchst

Wann reicht ein Einzelunternehmen?

 Wenn du geringe Startkosten bevorzugst

 Wenn du keine hohe Haftung erwartest (z. B. nur 

Vermittlungstätigkeit)

 Wenn du keinen hohen Gewinn hast (da sonst 

steuerlich ungünstig)

 Wenn du einfach und flexibel arbeiten möchtest

 Wenn du keine komplizierte Buchhaltung möchtest
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Wettbewerb – Fair gewinnt

 ehrlich beraten

 Klartext statt Fachchinesisch

 Risiken offen ansprechen

 Werbung fair und sachlich halten

 Kontakt nur mit Zustimmung

Sei klar, fair und transparent!
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No Go im Wettbewerb

 leere Versprechen

 Produkte schöner reden als sie sind

 Fake-Siegel oder erfundene Auszeichnungen

 Anrufe oder Nachrichten ohne Zustimmung

 Mitbewerber schlechtmachen

Nicht täuschen. Nicht drängen. Nicht schlechtreden.
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KI
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Warum sind Vermittler vom AI-Act betroffen?

▪ Betreiber von KI-Systemen

▪ Nutzung von Tools wie ChatGPT, Copilot

▪ Arbeitgeberpflicht: Schulung aller Mitarbeitenden (Pflicht seit 202.02.2025!)

▪ Fehlende Kompetenz – potentielles Haftungsrisiko
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Zu finden Sie auf:

www.AfW-Verband.de

http://www.afw-verband.de/
http://www.afw-verband.de/
http://www.afw-verband.de/
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„unabhängig“
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„unabhängig“

▪ OLG Dresden, 28.10.2025 – 14 U 1740/24, neu: auch OLG Köln

▪ Werbung mit "unabhängiger Versicherungsmakler" trotz Courtage/Provision ist 
irreführend.

▪ Der Verbraucherzentrale Bundesverband (vzbv) hat mehrere Urteile erwirkt, die diese 
Praxis verbieten.

▪ Konsequenz: Versicherungsmakler müssen ihre Webseiten und Werbemittel 
anpassen, um Abmahnungen zu vermeiden.

▪ Ausnahme: Nur Versicherungsberater, die auf Honorarbasis arbeiten, dürfen sich als 
unabhängig bezeichnen
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GWG



„Ist Ihr Unternehmen GwG-konform aufgestellt? “

GwG
„Führen Sie regelmäßig, mindestens einmal im Jahr, 

eine schriftliche Risikoanalyse nach § 5 GwG für Ihr 

Unternehmen durch?“

65%
2%

24%

9%

Ja Nein Bin mir unsicher k.A.
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GWG - Geldwäscheprävention

Erläuterungen und Musterformulierungen auf:

www.afw-verband.de

http://www.afw-verband.de/
http://www.afw-verband.de/
http://www.afw-verband.de/


24

Wir mit Fonds Finanz
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Leistungsservice und Abwehrservice



26



www.wirth-rae.de 

Kanzlei Wirth Rechtsanwälte

Carmerstraße 8 
10623 Berlin

Telefon: 030 – 31980544 – 0 
Fax: 030 – 319805 44 – 1

EMail: info@wirth-rae.de 
Web: www.wirth-rae.de

Fördermitglied des

Bleiben Sie gesund!
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