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  Social Media und Digitalisierung

Themenschwerpunkte der Messe:

Star-Redner
IDD-konformer Vortrag
Alle Informationen findest du unter 

 www.mmm-messe.de/idd-weiterbildung

MaBV-konformer  
Vortrag

Änderungen vorbehalten. Bitte informiere dich  
auf unserer Messe-Website zur aktuellen Agenda:

 www.mmm-messe.de/fachvortrag/

Vortrag | Referent Raum

Mehr Umsatz mit Edelmetallen 
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Peter Damaske C 123

Highlight Krebs-Scan der HanseMerkur – Vorsorge für deine Kunden 
mit dem Tarif ZY und EKV2 EGO2
HanseMerkur Krankenversicherung AG – Hartmut Zillner

F 213

Erfolgreiche Positionierung im digitalen Vertriebskosmos Social Media
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Constantin Münch,
Patrik Heinrichsohn

F 102

Meine 5 größten Fehler als digitaler Versicherungsmakler –  
und warum du diese auch machen solltest!
VMK Versicherungsmakler GmbH – Bastian Kunkel

Plenum

Aktuelles aus der Gewerbeversicherung mit Schwerpunkt  
Cyberversicherung – rechtliche Grundlagen
Wirth-Rechtsanwälte – Tobias Strübing

Studio E/F

Die Schwere Krankheiten Vorsorge im Fokus – finanzielle Folgen einer 
schweren Krankheit effektiv absichern 
FPK GmbH – Frank Peters

E 119

Mehr als nur Zahlen: Mit Baufinanzierungen zum Versicherungserfolg
Daniel Thanner F 111

Die Betriebshaftpflicht- und Inhaltsversicherung der BGV –  
ausgezeichnete Lösungen für deine Gewerbekunden 
BGV Badische Versicherungen – Hendrik Kühn, Tina Osemann 

F 112

Erfolge mit der DIN 77230 – mit System zum Premiummakler 
DEFINO Institut für Finanznorm AG – Dr. Klaus Möller F 130

Das nächste Jahresendgeschäft kommt bestimmt – gut gerüstet mit 
dem Kfz Modul von softfair 
softfair GmbH – Benjamin Strixner

E 218

Ich bin kein Klinkenputzer – der erfolgreiche Versicherungsvermittler 2.0
KH Versicherungen GmbH – Klaus Hermann K3/K4

Social Media – Strategie, Set-Up, Content und Conversion –  
ganz einfach mit Canva und KI!
Leona Spauszus

D 111

Als Makler auf Weltreise – geht das? Und wenn ja, wie?
Andrea Nicola Mayr C 112

Ganzheitliche und individuelle Beratung mit den VorFina-Lösungen – 
so findest du eine passende Lösung auf alle Bedarfsfragen
VorFina GmbH – Nicolas Plögert 

E 102

DWS Fonds für annähernd jede Lebenslage 
DWS International GmbH – Thomas Piltz, Thomas Gambert C 116

Vortrag | Referent Raum

Vermeide Haftungsfallen beim Wechsel in die Maklerschaft –  
rechtliche Grundlagen und Tipps
FERLING Rechtsanwälte – Michaela Ferling

E 119

Die Gewerbe All Risk Deckung der Bayerischen – inklusive  
Gruppen-Unfallabsicherung mit 10 Mio. Euro Existenzbudget
die Bayerische – Johann Wastian

F 111

Mehr Umsatz und mehr Kunden mit exklusiven Leads –  
dank „moneyback“ auch kostenlos 
finanzen.de – Jan Cornelissen

F 112

Neue und innovative Produktkonzepte für die Arbeitskraftabsicherung –  
Zielgruppen-Produktlösungen jenseits von Grundfähigkeits- 
versicherungen 
Continentale Lebensversicherung AG – Thomas Pollmer  
Continentale Versicherungsverbund a.G. – Jessica Bergmann

F 130

Die Gewerbeberatung der INTER – Betriebshaftpflicht Bau,  
Betriebsinhalt, Betriebsgebäude
INTER Versicherungsgruppe – Andreas Krüger 

E 218

Logik schlägt Emotionen: Dein Erfolgskonzept für Verkauf und  
Empfehlungsmarketing
Thomas Korsus

K3/K4

Intelligenter Vermögensaufbau: Mit vollgemanagten Kapitalanlage-
Immobilien zur sicheren Rendite!
VKP-Academy GmbH – Christian Heidler

D 111

Werde Top-Investmentmakler: Leads als Booster für 6-stellige  
Bestandseinnahmen 
Clever Finance GmbH – Maximilian Portner

C 112

Betriebliche Arbeitskraftabsicherung mit BU-Kapital ohne Gesund-
heitsprüfung – hilf, deinen Kunden bedingungslos abzusichern 
Pension Benefits AG – Andreas Hofmann

E 102

Kunden-App Professional works: Mit dem Finanzmanager Kunden 
begeistern 
DEMV Deutscher Maklerverbund GmbH – Christoph Weigele 

C 116

Raus aus Deutschland – Auswanderer und digitale Nomaden  
international richtig absichern 
BDAE Holding GmbH – Philipp Belau, Anne-Katrin Schwanitz

F 106

Der perfekte Auftritt – mit VersMarketing zur kostenfreien Makler-
homepage! 
VersOffice GmbH – Maria Fledrich, Marie Roß  

E 124

ETF-Vermögensverwaltung (zulassungsfrei) mit Rendite und  
vorfinanzierter Abschlussprovision
Multi-Invest Gesellschaft für Vermögensbildung mbH – Marco Lunze

D 106

Baloise Best Invest: Mit dem Zuzahlungsturbo Kunden begeistern 
Baloise Lebensversicherung AG – Olaf Rahtz F 129

Fachvorträge 

Vortrag | Referent Raum

Der Unternehmer als Vorbild: Zukunftsperspektiven für den Standort 
Deutschland 
Wolfgang Grupp

Plenum

Kommunikation 4.0 – wie du psycho-logisch wirklich überzeugst
RedeFabrik GmbH – Benedikt Held K3/K4

Die Zukunft gestalten: KI-basierte Innovationen in Kundengewinnung 
und Akquise
René Muders

D 111

Social Media Must-haves 2024
Premius Versicherungsmakler – Franziska Zepf E 102

Darauf musst du bei BU-Bedingungen achten – relevante Punkte im 
Leistungsfall
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Philip Wenzel

C 112

Optimales Arbeiten mit dem Maklerverwaltungsprogramm  
Professional works
DEMV Deutscher Maklerverbund GmbH – Alina Lupina

C 116

Die Unfallversicherung der InterRisk – Assistanceleistungen bei der 
Auswahl einer UV 
InterRisk Versicherungs AG Vienna Group – Marcus Stephan

F 106

7 gute Gründe für die Basisrente – Gegenargumente gegen  
Gegenargumente
WWK Lebensversicherung a.G. – Christian Wickles

E 124

Fonds Finanz Maklerausbildung – was kommt nach 34d, 34f und 34i?
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Holger Kräker D 106

Warum Fonds Finanz? 50 Gründe für deine Kooperation mit dem 
Marktführer
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Vertrieb

F 129

Ampega Rendite Rentenfonds – mit Renten erfolgreich Geld verdienen!
Ampega Investment GmbH – David Krahnenfeld C 123

Traumberuf Versicherungsmakler: Vom Vermögensberater  
zum Gruppenaufbau in der Maklerschaft
Fevzi Öztürk 

F 213

No risk, no fun? Besser gut vorbereitet in die Maklerschaft
Wirth-Rechtsanwälte – Norman Wirth 
Moderation: Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Dominik Gentgen

F 102

Die drei Geheimnisse der Top-Makler in einem Vortrag: Positionierung, 
Sichtbarkeit und Empfehlung durch Kunden
Roger Rankel

Plenum

„In der Welt zuhause“ – mit den PowerPeople zum digitalen Makler
PowerPeople – Holger Jost Studio E/F
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äg

e 
si

nd
 a

lle
in

 d
ie

 R
ef

er
en

te
n 

ve
ra

nt
w

or
tl

ic
h.

10:00–11:00

11:00–11:45

11:30–12:15

12:00–12:45

13:00–13:45

12:30–13:15



 Versicherungen

 Finanzen

 Vertrieb

 Recht 

  Social Media und Digitalisierung

Themenschwerpunkte der Messe:

Star-Redner
IDD-konformer Vortrag
Alle Informationen findest du unter 

 www.mmm-messe.de/idd-weiterbildung

MaBV-konformer  
Vortrag
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 www.mmm-messe.de/fachvortrag/

Vortrag | Referent Raum

Die Personenversicherung der Condor und R+V –  
Konzepte für neue Kundengruppen 
R+V Krankenversicherung AG – Lars Hofedank  
Condor Lebensversicherung – Daniel Kastenholz

F 106

Die zukunftsweisende Vorsorgelösung für Kinder – NÜRNBERGER  
Vermögensaufbau4Kids 
NÜRNBERGER Lebensversicherung AG – Marco Sommer

E 124

Nachhaltige Unternehmensführung im Fokus   
BDO AG Wirtschaftsprüfungsgesellschaft – Steffen Nitsche D 106

Die Neuerungen der Allianz Leben zu Januar 2024 und Highlights der 
Allianz Kranken – Beratungsansätze der Allianz Leben und Allianz 
Kranken   
Allianz Lebensversicherungs-AG – Markus Elsner 
Allianz Private Krankenversicherungs-AG – Johannes Bischel

F 129

Bestandsverkauf an die Fonds Finanz – die wichtigsten Schritte für 
deinen erfolgreichen Verkauf   
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Maximilian Maguli,  
Simon Boegner

C 123

Warum mit der Fonds Finanz durchstarten? 25 Gründe für  
deine Kooperation mit dem Marktführer
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Willy Waigand, Michael Hormis 

F 102

Finanzmärkte 2024 – quo vadis?
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Tim Bröning 
Teilnahme nur mit vorheriger Prämienbuchung über 4circles möglich

F 213

Professional works: Starte jetzt in dein digitales und  
vollautomatisiertes Maklerbüro! 
DEMV Deutscher Maklerverbund GmbH – Guido Stendel

Plenum

Aktuelle Rechtsprechung im Versicherungsrecht – Regulierung,  
Urteile und praktische Überlebenstipps
Wirth-Rechtsanwälte – Norman Wirth

Studio E/F

Nach 20 Jahren in der Ausschließlichkeit Wechsel in die Maklerschaft –  
mein Weg, meine Herausforderungen, Tipps & Tricks
Nathalie Brauns 

E 119

Rehabilitation in der Krankenversicherung – Wissenswertes zur  
Rehabilitation in der KV-Beratung
MEDI-Kost – Hagen Engelhard

F 111

Biometrie-Konzepte, die überzeugen!
ALH Gruppe Alte Leipziger – Georg Kirchhuber F 112

Neue interaktive Elemente in bridge – erhalte mehr  
Weiterempfehlungen
Bridge ITS GmbH – Dr. Frederick Steinke

F 130

Vortrag | Referent Raum

So erzielst du starke Einkünfte mit Kreditprodukten der Fonds Finanz –  
mit und ohne 34i & 34c
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Oliver von Baer, Stefan Pribnow

E 218

Achtsamkeit im Vertriebsalltag!
Entspannungsübung mit Claudia Müller von der INTER Krankenversicherung F 213

Rebel Ideas: Die Anstiftung zum Andersdenken
Dr. Peter Kreuz K3/K4

Die Kunst des Siegens: Erfolgsprinzipien, die Kampfsport und Finanz-
vertrieb vereinen 
Kanzlei für Finanzdienstleistungen Önel&Partner GmbH – Osman Önel

D 111

Social Media Must-haves 2024
Premius Versicherungsmakler – Franziska Zepf E 102

Der PanTum Detect® Bluttest – große Chancen in der Krebsfrüherkennung
Zyagnum AG – Ralf Schierl
Partner der HanseMerkur Krankenversicherung AG

C 112

Mit der Empfehlungs-Software TellScale zu mehr Neukundenumsatz
Kiwus Consulting GmbH – Dieter Kiwus C 116

Gewerbe-Sach und Thinksurance – Gewerbekunden beraten 
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Dennis Wolfram F 106

Mühelos durch den Tarifdschungel navigieren mit dem ASCORE  
Navigator 
ASCORE Das Scoring GmbH – Nicole Rode  
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Philip Wenzel

E 124

5 Jahre andsafe – Einblick in die Entwicklung und in den  
Schadenprozess
andsafe AG – Henning Schürmann, Niclas Funke 

D 106

Die Ruhestandsplanung der Standard Life – professionelle Beratung 
und individuelle Lösungen  
Standard Life – Nikolina Saric, Matthias Pendl 

F 129

Vermögensverwaltung ComfortInvest: 3 Jahre Erfolgsbilanz und  
leistungsstärker denn je 
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Maximilian Kreitlmeier

C 123

Mehr Umsatz mit der KISS-Methode – innovative Beratung  
mit Professional works
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Miriam Pöllath

F 102

Die 6 Geheimnisse der erfolgreichen Kommunikatoren
RedeFabrik GmbH – Benedikt Held Plenum

Vortrag | Referent Raum

Von abhängig zu unabhängig – stressfrei in die Maklerschaft
Wirth-Rechtsanwälte – Norman Wirth, Tobias Strübing Studio E/F

Immobilienverkaufsansätze für Versicherungsmakler –  
die Immobilie als Kapitalanlage und Altersvorsorge
HNG Verwaltungs AG / SystemImmo – Christian Dannat

E 119

Die BU-Versicherung unter Berücksichtigung der Psyche – der Faktor 
Mensch ist gefragt
die Bayerische – Panos Kalantzis

F 111

Unfallversicherung: Ein komplexes Thema und worauf du in der  
Beratung achten solltest 
ALH Gruppe Alte Leipziger – Michael Zindler

 F 112

Value, Tech, Blockchain – 3 ausgewählte Fondsstrategen beleuchten 
aktuelle Chancen
Hauck Aufhäuser Lampe Privatbank AG – Endrit Çela, Marcel Vogler, 
Axel Daffner

F 130

Betriebliche Vorsorge als Aufgabe von Arbeitgebern – ein Marktüber-
blick mit aktuellen Chancen für die bAV
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Michael Hettich

E 218

Logik schlägt Emotionen: Dein Erfolgskonzept für Verkauf und  
Empfehlungsmarketing
Thomas Korsus

K3/K4

Gute Karten: 17 + 4 Tipps und Tricks für erfolgreiches Social Media im 
Vertrieb
Patrick Hamacher

D 111

Persönlicher Kundenkontakt vs. digitaler Avatar im Versicherungs-
wesen – praxisrelevante Ansätze der Verknüpfung von klassischer 
Finanzdienst leistung und Online-Welt
4leads GmbH – Benjamin Oestreich 

C 112

Beschleunige deine Arbeitsabläufe mit den neuen Endkunden- 
Formularen in der Beraterwelt – Zeit sparen dank digitaler  
Datenerhebung
VorFina GmbH – Nicolas Plögert 

E 102

Tarifierung mit Professional works: über 100 Vergleichsrechner  
in einer Oberfläche & starke Deckungskonzepte 
DEMV Deutscher Maklerverbund GmbH – Chris Werner

C 116

Der neue Kfz-Tarif der KRAVAG Allgemeinen und die Technische  
Versicherung der R+V – Neuerungen und Mehrwerte der Tarife
R+V Allgemeine Versicherung AG – Benjamin Andres, Thomas Kolz

F 106

KV Beratung 2.0 mit dem SDK Beratungstool – verständlich von der 
Bedarfsanalyse zum Zieltarif
SDK Süddeutsche Krankenversicherungs AG – Philip Pfretzschner

E 124

Fonds Finanz Maklerausbildung – was kommt nach 34d, 34f und 34i?
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Holger Kräker D 106

13:30–14:15

14:00–14:15

14:00–14:45

14:30–15:15

15:00–15:45

13:00–13:45
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Fachvorträge 

Vortrag | Referent Raum

Vertriebsaufbau mit der Fonds Finanz 
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Tarik Ben Sassi F 129

Fondsanalyse und Anlageberatung like a Pro 
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Daniel Arndt, Wolfgang Kerling C 123

Junge Talente, große Erfolge: Die Erfolgsstory zweier  
Versicherungsmakler
Nils Mentges
Nicola Redicker
Moderation: Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Dominik Gentgen

 F 102

Als Makler die Sichtbarkeit steigern – effektive Öffentlichkeitsarbeit 
für mehr Umsatz
Roger Rankel
Teilnahme nur mit vorheriger Prämienbuchung über 4circles möglich

F 213

Als Versicherungsvermittler mit Videos und KI zur Personenmarke
Stephan Peters Plenum

Notfall- und Nachfolgeplanung für Versicherungsvermittler – 
rechtssicher vorbereitet für den Ernstfall
Paluka Rechtsanwälte Loibl Specht PartmbB – Ulrike Specht 

Studio E/F

Nach 20 Jahren in der Ausschließlichkeit Wechsel in die Maklerschaft –  
mein Weg, meine Herausforderungen, Tipps & Tricks
Nathalie Brauns

E 119

Schadenfrei in der Wohngebäudeversicherung mit der Bayerischen und 
Grohe – Wissenswertes für deine Beratung
die Bayerische – Maximilian Buddecke 

F 111

bKV-Vermittlung – in der Ansprache mit starken Mehrwerten punkten
ALH Gruppe Hallesche Kranvenversicherung – Jens Hefendehl,  
Bettina Precht

 F 112

GemeinsamGesund – die neue betriebliche Krankenversicherung des 
Münchener Vereins – Beratungsansätze für deine Kunden
Münchener Verein – Klaudia Skoro, Ewald Hecker

F 130

Immobilieninvestment mit Weitblick – Preis- und Mietentwicklungen 
und deren Auswirkung auf Bewertungen
Commerz Real Investmentgesellschaft mbH – André Krüger

E 218

Achtsamkeit im Vertriebsalltag!
Entspannungsübung mit Claudia Müller von der INTER Krankenversicherung F 213

50 Prozent mehr Umsatz: Durch strategisches Denken & klare Planung
Mission Freiheit GmbH – Jörg Laubrinus K3/K4

Durch Spezialisierung und Digitalisierung zur verminderten Stornoquote 
Finanzmakler am Alten Rathaus – Patrycia Gracia Reinecke D 111

Vortrag | Referent Raum

Systemwechsel im Versicherungsbusiness: Warum die Finanzmacher 
den Strukturvertrieb für den Maklerberuf aufgegeben haben  
Die Finanzmacher – Philipp Spaeth, Sven Huber, Marco Eisensteck

C 112

Die bAV und bKV Beratung – mit Benefits für glückliche Mitarbeiter 
sorgen
Pension Benefits AG – Bernd Steinhart

E 102

Mit smarten Vorgängen Schriftverkehr mit Kunden und Versicherern 
automatisieren 
DEMV Deutscher Maklerverbund GmbH – Guido Stendel

C 116

Die betriebliche Krankenversicherung der ARAG – ARAG Budget Flex 
ARAG Krankenversicherungs AG – Dennis Wolf F 106

(No) Highway To Hell – Hacks für die Risikoprüfung
Deutsche Rückversicherung Aktiengesellschaft – Stefan Wittmann E 124

Steuerfreie Fondspolice & Schenkung mit Veto-Recht – Umsetzung 
durch die Helvetia CleVesto Produktfamilie
Helvetia Leben Maklerservice GmbH – Michael Stock

D 106

Warum Fonds Finanz? 50 Gründe für deine Kooperation mit dem 
Marktführer
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Vertrieb

F 129

Unsere Prämien & Angebote zur Übernahme eines von der  
Fonds Finanz gekauften Bestandes
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Maximilian Maguli, Simon Boegner 

C 123

KI-Anwendungen für Versicherungsmakler
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Jonathan Posselt   F 102

Immobilienmarkt 2024: Trends und große Chancen in turbulenten 
Zeiten
Gerald Hörhan 

Plenum

Leistungs- und Haftungsfälle mit Schwerpunkt Berufsunfähigkeitsver-
sicherung – praktische Beispiele und Handlungsempfehlungen
Wirth-Rechtsanwälte – Tobias Strübing

Studio E/F

New Work ist das New Normal – Kunden aus der ganzen Welt erreichen
SaFiVe GmbH & Co. KG – Marie Christina Schröders E 119

Mehr Erfolg in der Arbeitgebergewinnung: Abschlüsse steigern mit nur 
einem Gespräch 
Xempus AG – Sven Prang

F 111

Blick hinter die Kulissen im Underwriting – Swiss Life Innovationen 
und tägliche Praxis eines AKS Versicherers
Swiss Life AG – Alexander Bofinger, Sascha Wanke

 F 112

DJE – Multi Asset & Trends: Investieren in Trends, die die Welt bewegen
DJE Kapital AG – Carsten Baukus F 130

Die Highlights mit SIGNAL IDUNA im Lebensversicherungsgeschäft 
2024 – die neue Fondspolice und Produkt-Updates in der BU/DU
SIGNAL IDUNA – Dominik Shaukat

E 218

Vortrag | Referent Raum

„In der Welt zuhause“ – mit den PowerPeople zum digitalen Makler
PowerPeople – Holger Jost K3/K4

Intelligenter Vermögensaufbau: Mit vollgemanagten Kapitalanlage-
Immobilien zur sicheren Rendite!
VKP-Academy GmbH – Christian Heidler

D 111

Gewerbe im Wandel – Beratung mit der Thinksurance Gewerbe-
plattform 
Thinksurance GmbH – Matthias Christ

 E 102

Edelmetalle, die Investmentchance des nächsten Jahrzehnts!
Aureus Golddepot GmbH – Frank Neumann C 116

Der neue „alte“ Versicherungstarif der Canada Life – GENERATION 
private plus 
Canada Life Assurance Europe plc – Ulrich Strunz

 F 106

Wünsch dir was – wir basteln das perfekte Biometrieprodukt
Deutsche Rückversicherung Aktiengesellschaft – Dr. Barbara Ries 
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Philip Wenzel 

 E 124

Highlights der neuen Firmen Gebäudeversicherung der Allianz – 
schnell und einfach mit dem Tarifrechner
Allianz Versicherungs-AG – Wolfgang Bauer, Merle Heisch 

 F 129

Tipps & Tricks von alten Hasen
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Mark Schellenberger  
Moderation: Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Dominik Gentgen

F 102

Systematisiertes stornofreies Einkommen durch Kapitalanlage- 
Immobilien – ohne Mehraufwand und Fachkenntnis
Nico Kremer

D 106

Von der Ausschließlichkeit zum Makler – wie es wirklich erfolgreich 
funktioniert
Phönix Maklerverbund – Lothar Nast, Torsten Deterding  

C 123

Traumberuf Versicherungsmakler: Vom Vermögensberater  
zum Gruppenaufbau in der Maklerschaft
Fevzi Öztürk

 F 213

The New Lead Generation – Mehrumsatz, aber wie?
Fonds Finanz Maklerservice GmbH – Dennie Liemen, Andreas Bergler C 112

Auf ein Wort mit Uli Hoeneß: Der Live-Talk zu Strategie und Führung 
im Profisport und Unternehmertum 
Uli Hoeneß im Interview mit Maxi Sarwas

Plenum

15:00–15:45

15:30–16:15

16:00–16:15

16:30–17:15

17:00–17:45

18:00–19:30

16:00–16:45


