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Aufgeraumt. Wie lhr Schreibtisch.
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Partnerverwaltung

Partnerprofil

Vertragsauskunft
Vertragsanlage
Akquisitionsinformationen
Vorgangs-/Kontaktmanagement
Akquise-“Auftrage”

Kampagnenmanagement mit
Selektionsmadglichkeit
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Angebots-/Antragsverwaltung
Gruppenbeziehungen

Login und Benutzerverwaltung
Anderungshistorie
Versorgungsanalyse

Schnittstellen



Verabschieden Sie sich...

von Installationen

veralteter Software

Versionskonflikten mit Fremdsoftware
unzureichender Hardware
Backupsicherungen oder Datenverlusten

langen Nachten vor dem PC

Der Preis dafir: Online — nicht offline

Bezahlen Sie den Nachbarsjungen furs
Rasenmahen, nicht fur die
Computerinstallationen!

Bleiben Sie Verkaufer von
Vorsorgeprodukten — und lassen Sie uns
die Computerexperten sein!



...viele Schnittstellen

VENTAKYM verfiigt Gber Schnittstellen

= Schnittstelle zu Outlook (Mails — Kontakte — Aufgabe —
Termine)

* Unterstiitzung von Exchange-Servern
 Importieren von Kontakten

= Bestandsdaten der Fonds Finanz

= GDV-Schnittstelle zum Import der vertriebsrelevanten
Vertragsattribute

= BiPRO Storfalldaten
= Office-Schnittstellen ftir Microsoft Office (ab 2003, nur Windows)

= Schnittstelle zu Vergleichsrechnern von Softfair



...fehlende Schnittstellen

Keine Schnittstelle zu Ihrem bisherigen
MVP System

Strukturierte Daten (Excel) kbnnen nicht
automatisiert importiert werden

LOosungsansatze

Individualprojekt beauftragen

Parallelbetrieb mit sukzessiver
Kundenubertragung

Import nach Chinesenprinzip



BIPRO Strategie am Beispiel Norm 430 / 431

Beratung Analyse

Vermittler

Fonds Finanz
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BIPRO Norm 430/431 in der Praxis

Mit einen Klick
Storfalle einlesen und
bearbeiten

Storfalle




BIPRO Daten —
Exklusiv fur Fonds Finanz Makler
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Vertriebsunterstitzung
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Der Beratungsprozess

Akquise = Kampagnen, Potentialermittiung
Leadverwaltung, Besucherauftrage,

Serienmails und — briefe. Veranstaltungs-

management, Office Integration

Bestandsaufnahme = Bestandsaufnahme und Verwaltung,

Kundenanlage

Beratung Finanzanalyse, Schichtenrechner,

Steuerrechner

Angebot

Vergleichsprogramme, Angebots-
erstellung, Erstellung VVG-konformer
Dokumente, Portfoliovorschlag

<€ Abschluss = Ubergabe in die Dunkelverarbeitung
bzw. Beflllung der Antrage

Alle Daten und Funktionen in einem System




CARA Beratungsprozess

Versorgungslicken

Darstellung der verwendeten
Versorgungen bezogen auf die
einzelnen Versorgungsziele
(Hohe / Falligkeit)

Nachvollziehbare Anzeige der
ermittelten Versorgungslicken fur
die einzelnen Versorgungsziele
tabellarisch oder grafisch aufbereitet




CARA Beratungsprozess

Steuer- und Renditeoptimierung (Altersvorsorge)

Datenerhebung

v

Erzeugung von Produktempfehlungen und Akquisehinweisen



CARA Produktoptimierer

Steuer- und Renditeoptimierung

Produktoptimierer

Optimierer

Iterativer

SICVCIEN Berechnungs- Produkt-
rechner prozess rechner

Wirkungsgrad-
rechner



Produktoptimierung

Kapital-LV, Privatrente, Riester, Beitrag 500 EUR

25%

50%
Privatrente 100%

— 0%

Kapital

Copyright 2010 « C1 FinCon GmbH — Ein Unternehmen der C1 Group




Versorgungsziele



Detallfragen



Seien Sie versichert...

= ...die Daten sind sicher. Und geschutzt.



...und wenn ich Fonds Finanz
verlasse ?



Mehr Leistung fur Sie als Makler.

Das Kundenverwaltungsprogramm ist kostenfrei flr
Makler der Fonds Finanz

und in diesem Fall gilt — was nichts kostet, ist trotzdem was wert

Fonds Finanz wird auch zukilnftig weitere Dienstleistungen
kostenfrei anbieten und die bisherigen standig verbessern

Es prife, wer sich ewig bindet...

Sie kdnnen das System jederzeit fur die vollig unabhangige
Nutzung von Fonds Finanz lizenzieren.
Garantiert.



Venta fur unterwegs...



...auf mobilen Geraten

Coming soon...






Wir sind fur Sie da.
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